Perloksen tie vei
Suomesta Taiwanille

Vuonna 1953 perustettu, muovikomponentteja tele-
kommunikaatio- ja elektroniikkateollisuudelle valmista-
va Perlos Oy ryhtyi siirtimaén toimintaansa Aasiaan
kevaalla 2006.

Tammikuussa 2007 Perlos ilmoitti lopettavansa ko-
konaan tuotantonsa Suomessa, jossa oli tehty muun
muassa matkapuhelinten muoviosia. Perusteena oli
yhtién arvio kdnnykké&markkinoiden kasvun siirtymises-
ta Aasiaan. Palvelujen kysyntéd Suomessa oli yhtién mu-
kaan vahentynyt.

Valmistuksen paatyttyd Suomeen jai aiemmista reilusta
1 300 tyoépaikasta enaa 200.

Kevaalla 2007 Perlos myi osia lakkautettujen Joen-
suun ja Kontiolahden tehtaidensa toiminnoista pienem-
mille yrityksille. Osan kokoonpanoautomaatiosta osti
Mecania, muotinvalmistuksen Gritech. Erikoistuote- ja
liitinliiketoiminnan osti outokumpulainen Valukumpu Oy,
jolla on kaksi tehdasta Pohjois-Karjalassa. Valukummun
toiminta jatkuu, mutta yhtid on joutunut vahentdmé&an
vakea, viimeksi alkuvuodesta.

Vuonna 2008 Perlos myytiin taiwanilaiselle Lite-On
Technologylle. Maailmanlaajuisesti toimiva Perlos tydl-
listda tata nykya noin 12 000 henkea. Silla on tuotanto-
yksikéité Aasian lisdksi Meksikossa ja Brasiliassa.




Ita-Suomen jattaneen Perloksen saappaisiin
ovat astuneet uudet yritykset. Muovituotanto

Joensuussa jatkuu, ja muovituotteille on yha
kysyntaa.
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Mecanian teh-
taassa syntyy
vauhdilla uusia
muoviratkaisuja.
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Mecania Automation Oy

Sanna Alajoki

Teollisuuden muoviosien tarve Pohjois-
Karjalassa ei pdattynyt komponenttijétti
Perloksen poistumiseen vaaramaisemista
— eikd loppunut niiden tekeminenk&én.

Mecania Automationin Joensuun yk-
sikdssd pitevd joukko ammattilaisia
tyOstdd pdivittdin uusia tuotteita asiak-
kaidensa toiveiden mukaan. Muun mu-
assa automaatiokeskuksia ja robotiikkaa
suunnitteleva ja koostava Mecania osti
osan Perloksen entisestd toiminnasta ja
vuokrasi samalla myds sen vanhan tuo-
tantotilan.

”Meille tulee toimeksianto, kun mark-
kinoilta puuttuu asiakkaan tarvitsema
tuote. Toimitamme laitteet sen tekemi-
seen avaimet kiteen -periaatteella”, ku-
vailee Mecanian liikeideaa toimitusjoh-
taja Matti Kyllonen.

Finnsampo-konserniin  kuuluvan,
vuonna 1998 perustetun jyvéskylaldis-
léhtoisen yrityksen nimi muuttui vuon-
na 2007 Mecaniasta Mecania Automa-
tioniksi.

“Finnsampo tuotti aiemmin pelkéstdin
teollisuuden suunnittelupalvelua, mutta
tuolloin péitettiin ryhtyd tekemidn myds
laitevalmistustyotd itse”, Kyllonen ker-
too.

Perloksen kanssa Mecania teki yhteis-
tyoOtd toimintansa alusta saakka, toimi-
tusjohtaja valottaa yrityskaupan tausto-
ja. Lisiksi Perlos halusi hinen mukaansa
jatkajan, jolla olisi muutakin liiketoi-
mintaa.

Perloksen silloisten tyontekijoiden
perheet ja eldmad olivat Joensuussa, joten
Mecania péitti perustaa myds oman uu-
den yksikkonsd sinne ja jatkaa toimintaa
Pohjois-Karjalassa.

Mielelldan uuden
isannan palkkalistoille

Mecanian toiminta kahdella paikkakun-
nalla sujuu Kyllésen mukaan hyvin. Jy-
véskylédn yksikko tyollistda 24 henked, ja
Joensuussa Perlokselta perittyyn 11-péi-
seen joukkueeseen on jo pystytty palk-
kaamaan kaksi tyontekijad lisad.

“"Molemmat entisid perloslaisia he-
kin”, kertoo Petri Majoinen, joka titd
nykyd toimii Mecanian aluepééllikkond
Joensuussa.

Perloksen lopettaminen ja liiketoimin-
tojen myynti Majoisen ei mukaan tullut
silloisille tyontekijoille ylldtyksend. Viki-
miérd yhtiossi oli jo vihentynyt rajusti.

”Assembly Solutions -yksikéssdmme
Perloksessa oli parhaimmillaan noin 140
henked, myynnin aikaan jéljelld oli endd
vajaat 60.”

Heistd Mecania poimi osan omille
palkkalistoilleen.
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Konkurssin kautta

uuteen alkuun

Perloksen perinnetta yllapitanyt toinen joensuulaisyritys
Gritech Oy joutui laman puristuksessa ajamaan toimintansa alas.
Konkurssiin hakeutunut yhtio on kuitenkin loytanyt osaamiselleen

uusia toteuttajia, joten tarina jatkuu.

Gritech Oy valmisti ruiskuvalumuotteja
elintarvikepakkauksiin ja lddketeollisuu-
delle, alihankintakoneistusta seké terid
metalliteollisuuden kayttoon.

Konkurssiin haetun yhtion toimitus-
johtaja — nyt jo entinen — Marko Toro-
painen on hinkin vanhoja perloslaisia.

”Lahdimme Pasi Tiaisen kanssa vai-
moinemme tekeméén téllaista perheyri-
tystd Perlos Toolsin jatkon pohjalle”,
Toropainen muistelee.

Gritech tyollisti Perlos Toolsissa tyos-
kennelleesté vajaasta 50 hengesté yli 40.
Useimmat olivat koulutukseltaan tyo-
kalunvalmistajia, ja heilld oli keskim&a-
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”En usko, ettd sijainti Joensuussa on
torpedoinut meilta yhtaan kauppaa”,
Matti Kyllonen sanoo. ’Kun joudutaan
menemaan pois padkaupunkiseudul-
ta, tadlla alalla on sama, mihin men-
naan.”

KEMIA

rin 14 vuoden kokemus Perlokselta.

Kevaidlla 2007 startanneen Gritechin
asiakkaat olivat padosin kotimaisia asi-
akkaita, mutta jonkin verran kauppaa
kdytiin myos ulkomaille, pddasiassa
Keski-Eurooppaan.

”Ensimmdinen vuosi menikin kohtuul-
lisesti, mutta sitten tuli lama”, Toropai-
nen kertoo.

”Vaikeudet alkoivat syksylld 2008,
emmekid ehtineet tehdd korjaavia toi-
menpiteitd. Asiakkaamme tekivét paljon
kauppaa ulkomaille, ja maailman talous-
tilanne vei toimeksiannot ensin heiltd ja
sitten meilta.”

> > >

”Kaikkia emme valitettavasti pystyneet
tyollistimdin”, Kyllonen harmittelee.
”Tosin aivan kaikki eivét halunneet alal-
la jatkaakaan.”

”Meidédn yksikéssdmme ei ollut tuo-
tantotyontekijoitd, joten vden uudelleen
tyollistyminen oli helpompaa”, sanoo
Majoinen ja kertoo muidenkin kuin Me-
canian palkkaamien saaneen uusia toitd
kohtuullisen hyvin.

Mecaniaan pédsseet vanhat perloslai-
set ovat siirtyneet uuden isdnnin leipiin
mielellddn.

”Erdskin kaveri oli jo toissd muualla,
mutta ldhti heti kun soitin, ettd voisin ot-
taa hinet tinne meille. Sanoi, ettd muka-
va saada siistid sisédtyotd varsinkin néilla
keleilld”, Majoinen nauraa.

Joensuulaisilla on vanhastaan korkea
ammattitaito ja laaja kirjo osaamista.

“Meilld tyoskentelee sekd suunnitteli-
joita ettd asentajia. Haluamme myds hoi-
taa kaikki ohjelmointimme itse”, Kyllo-
nen kuvailee.

Petri Majoinen toimi Perloksessa
suunnittelupdallikkond, mutta Mecani-
assa tyonkuva on laajentunut.

“Pienemmadssé yrityksessd on hallit-
tava enemman erilaisia asioita, mindkin
teen nykyiin vihin kaikkea.”

Vahva perinto
siivittdaa kasvua

Mecanian Joensuun yksikko toimi alkuun
pelkastadn Perlokselta tulleiden tilausten

Kesélld 2009 Gritech pddsi mukaan
yrityssaneeraukseen ja jatkoi sinnik-
kadsti kaupantekoa ldhes vuoden lop-
puun saakka. Sitten oli kuitenkin pakko
nostaa kédet pystyyn.

”Kun suuremmat projektit yha uudel-
leen siirtyivit, katsoimme, ettei meilld
ole edellytyksii jatkaa.”

Toiminta entisine rasitteineen olisi
Toropaisen mukaan ollut liian raskasta
ylldpitdd, joten Gritech-yhtion taru on
lopussa. Ei kuitenkaan liiketoiminnan,
silld sille lahdettiin heti hakemaan uut-
ta vetdjaa.

”Asiakkaita tuotteille on ja nousuakin
jo havaittavissa”, Toropainen perustelee.

Konkurssipesin kauppa on tarkoitus
toteuttaa toiminnot pilkoittuna, terdval-
mistus omana yksikkdnéén ja muotinval-
mistuksen alihankinta omanaan.

Myytévana ollut ammattitaito kiinnos-
ti laajalti, todennékdiset ostajat 10ytyiviit,
ja neuvottelut ovat loppusuoralla, joten
firman tyontekijat saanevat tyopaikkansa
takaisin jo ldhitulevaisuudessa. Kauppa
ratkeaa maaliskuun aikana.

varassa. Sittemmin Perloksen osuus ti-
laussalkussa on Kyllgsen mukaan huven-
nut “nollaan”. Aasialaisomistukseen siir-
tynyt komponenttivalmistaja on siirtinyt
my0s painopisteensd Aasiaan.

Tilalle on kuitenkin 16ytynyt uusia, hy-
vid asiakkaita, kuten Metso Paper, Stora
Enso ja bioteknologiayritys Genencor.
Kotimaisten lisidksi markkinoita on avau-
tunut jo ulkomailtakin.

“Tuotteita on mennyt esimerkiksi Puo-
laan”, Kyllonen kertoo.

Yhtion viiden—kuuden miljoonan eu-
ron vuosiliikevaihto onkin hyvissa kas-
vussa.

Joensuuhun sijoittumisesta on kaikki-
aan ollut Kyllosen mielestd selvé hyoty,
vaikka kahden toimipaikan yllédpitdmi-
sessd onkin omat riskinsd, kun kiinteét
kustannukset ovat suuremmat.

Perloksen perint6 on kuitenkin autta-
nut uusien liikesuhteiden solmimisessa.

“Meille siirtyi vahvaa osaamista. Ti-
laajat tietdvit, ettd meilld on toissd enti-
sid Perloksen ihmisid. Kylla siitd on sel-
kedsti hyotyd markkinoinnissa. Tamé on
ehdottomasti ollut toimiva ratkaisu.”

Majoinen uskoo puhuvansa koko yk-
sikén puolesta sanoessaan, ettd yritys-
kauppa oli my0s tyontekijoiden mielestd
positiivinen asia.

”Niin edes osa tyOpaikoista sdilyi.
Varsinkin téssd tilanteessa, kun tyotto-
myyttd on paljon, se oli tirkedd.” O

Kirjoittaja on kemian diplomi-insin&ori ja
Kemia-lehden vakituinen avustaja.
sanna.alajoki@kemia-lehti.fi



